


Graduado em Administração de Empresas pela PUCRS, com pós-
graduação em Comércio Exterior pela FGV e com especializações em
Gestão Estratégia na Universidade da Califórnia (Irvine/USA), 
Negociação e Gestão de Conflitos em Harvard (Boston/USA), Gestão
Financeira e Mercado de capitais na New York Institute of Finance 
(New York/USA), Marketing Digital pela Universidade de Illinois 
(Illinois/USA), Conceitos Exponenciais pela Singularity University 
(California/USA), Academia Global de Executivos no MIT (Boston/USA) 
e Gestão de Negócios Internacionais pela Universidade de Londres
(Londres/UK).

É um executivo com mais de 20 anos de experiência na liderança de 
grandes multinacionais na América Latina, como ONU, MICROSOFT 
(ecossistema), ORACLE, Software AG e SALESFORCE, atuando na
liderança de VENDAS e MARKETING; e levando estratégias e 
direcionamentos para escalar empresas. É referência internacional
em VENDAS e CX, tendo palestrado em mais de 700 eventos no Brasil
e no exterior. Autor do livro best seller “Muito Além das Expectativas”.

Atualmente é colunista do MIT Technology Review Brasil, Escritor, 
TEDx Speaker, Professor de MBA, Conselheiro de Empresas, Mentor e 
Consultor empresarial.

CARLOS BUSCH

Uma das maiores referências em 
VENDAS E CX de LATAM



• ORGANIZAÇÃO DAS NAÇÕES UNIDAS (ONU) 
Consultor – 1 ano

• PROCESSOR – PARTNER MICROSOFT
Diretor Executivo Latam – 12 anos

• ORACLE
Diretor Vendas Customer Experience Brasil – 5 anos

• SOFTWARE AG
Vice-presidente Vendas Brasil – 1 ano

• SALESFORCE
Vice-presidente Vendas Brasil e Latam – 4 anos

EXPERIÊNCIA

UNITED NATIONS



• MIT Sloan School of  Management
Global Executive Academy 

• University of  London
MBA Extension - Management Skills in International Business

• Singularity University
Extension, Exponential Foundations

• University of  Illinois Urbana-Champaign
MBA Extension - Marketing in a Digital World, Marketing

• New York Institute of  Finance
MBA Extension, Financial Management & Capital Markets

• Harvard Law School
MBA Extension, Negotiation for Senior Executives

• UC Irvine
MBA Extension, International Executive MBA

• FGV - Fundação Getulio Vargas
MBA, Comex and International Relations

• PUCRS
Business

CONHECIMENTO



+700
PARTICIPAÇÕES 
EM PALESTRAS

NACIONAIS E 
INTERNACIONAIS







BEST
SELLER



COLUNISTA



CO-FUNDADOR COM THIAGO NIGRO

BRaÇO GRUPO PRIMO PARA
EDUCAçÃO CORPORATIVA

NPS 100





PALESTRA MOTIVACIONAL e LIDERANÇA
A palestra FUJA DA MÉDIA tem como base o direcionamento
e experiência de Carlos Busch em se tornar um protagonista
no mercado. Esta palestra é indiscutivelmente uma das mais
impactantes para motivar e principalmente, direcionar, 
equipes e clientes para adotarem uma postura mais
protagonista.

Baseada no livro Best Seller "MUITO ALÉM DAS 
EXPECTATIVAS", a palestra aborda os 5Ps dos protagonistas
que passa por PROPÓSITO, PIONEIRISMO, PENSE E FAÇA, 
PERFORMANCE e PESSOAS.

Espero estar com você em breve, compartilhando histórias e 
comportamentos que além de lhe motivar, irão lhe mostrar
que o sucesso está muito mais próximo do que você estima.

PALESTRA VENDAS
Esta palestra com Busch faz você entender o porquê de 
algumas empresas serem tão performáticas comparadas a
outras, em qualquer segmento. O que faz uma empresa ter
uma oferta irresistivel? Qual comportamento o time de 
vendas deve adotar? Como ser o melhor em Vendas?

Abordando os pilares do MARKETING MODERNO como
PRIMAL BRANDING, NEURO MARKETING e STORYTELLING, 
Busch conduz os participantes desta palestra sobre uma
jornada de casos práticos, dinâmicos, visando levar os
participantes a entenderem como funciona nosso cérebro e 
fundamentalmente como suportar estratégias que criem
ofertas INTANGÍVEIS e MINDSET direcionado a ter mais
resultados.

PALESTRAS







COMO  POSSO 
TE AJUDAR?

www.carlosbusch.com


