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CRESCIMENTO ACUMULADO DE

« Atendemos 8 das 10 maiores empresas de tecnologia

« Maior aceleradora de vendas do Brasil

Numero de funcionarios Distribuicao e niumero de funcionarios Novas contratagoes Vagas

Numero total de funcionarios ® Visualizar todos os funcionarios £

Com base em dados do LinkedIn.

84 2.16% 2101% A232

total de funcionarios crescimento em 6 meses crescimento em 1ano crescimento em 2 anos

jan. de 2021 jul. de 2021 jan. de 2022 jul. de 2022 jan. de 2023







' DEMANDA INFINITA

3 PASSOS QUE
TE CONTA

A ABORDAGEM INOVADORA DE THIAGO DESTACA-SE PELA SUA CAPACIDADE SINGULAR DE INSTIGAR OS TIMES
COMERCIAIS A ANTECIPAR TENDENCIAS FUTURAS, IDENTIFICANDO OPORTUNIDADES QUE IMPULSIONEM AS VENDAS E
APRIMOREM A PERFORMANCE. POR MEIO DA INTEGRAGCAO DE CONCEITOS AVANGADOS COMO
, ELE NAO APENAS VISLUMBRA O PANORAMA EM CONSTANTE EVOLUGAO
DO MERCADO, MAS TAMBEM DESENVOLVE ESTRATEGIAS PERSPICAZES PARA CAPITALIZAR ESSAS TENDENCIAS
EMERGENTES. ESSA HABILIDADE DISTINTA DE THIAGO NAO SO EVIDENCIA SUA VISAO, MAS TAMBEM SEU

COMPROMISSO EM EM QUE ATUA. Growth

Machine



INVESTIMENTO
FORMATO PRESENCIAL

INVESTIMENTO NA TEMPO DE Acompanha

- Despesas de viagem como passagens, hospedagem, translado e alimentacédo do palestrante
e assessor POR CONTA DO CLIENTE (saida do Rio de Janeiro/RJ).



INVESTIMENTO
FORMATO ONLINE

INVESTIMENTO NA TEMPO DE Acompanha







MAQUINA DE VENDAS o

EM UM PERIODO INTENSIVO DE 8 HORAS, TRAGAMOS DE FORMA COMPLETA E
ABRANGENTE O PROCESSO DE PROSPECGAO E VENDAS. ESSE WORKSHOP E
PERFEITAMENTE ADEQUADO PARA AQUELES QUE ESTAO BUSCANDO ENGAJAR
SUAS EQUIPES, TRANSFORMA-LAS EM CONSULTORES MAIS EFICIENTES E
FACILITAR A SUPERAGAO DE METAS.

UTILIZANDO TECNICAS DINAMICAS DE PROTOTIPAGAO E PENSAMENTO
VISUAL, THIAGO REIS, UM ESPECIALISTA RECONHECIDO EM VENDAS B2B,
CONDUZ ESSE WORKSHOP. SUA ABORDAGEM FACILITA PARA A EQUIPE
ENTENDER, DE MANEIRA PRECISA E PROFUNDA, QUEM E O CLIENTE. NAO
APENAS 1SSO, MAS TAMBEM IDENTIFICAR QUAIS SAO SEUS SONHOS, SUAS
DORES E SUAS NECESSIDADES ESPECIFICAS.

- DINAMICA PRATICA
- ALTO ENGAJAMENTO DA EQUIPE
- METODOLOGIA INOVADORA
- RESULTADO IMEDIATO EM CONVERSAO E VENDA




O

SALES MODEL CANVAS

O SALES MODEL CANVAS E UMA FERRAMENTA ESTRATEGICA QUE ORIENTA OS
PARTICIPANTES NA CRIAGAO DE UM MODELO DE VENDAS ROBUSTO E EFICAZ. OS
PARTICIPANTES APRENDERAO A DESENHAR UM FUNIL DE VENDAS QUE REFLITA SEU
PROCESSO DE VENDAS E IDENTIFIQUE PONTOS DE MELHORIA. ALEM DISSO, A
METODOLOGIA SPIN SELLING SERA ENSINADA E PRATICADA, PERMITINDO AOS
PARTICIPANTES APRIMORAR SUAS HABILIDADES DE QUESTIONAMENTO E NEGOCIAGAO.

ATRAVES DO DESIGN THINKING, oS PARTICIPANTES SERAO GUIADOS NO
DESENVOLVIMENTO DE UMA COMPREENSAO MAIS PROFUNDA DAS NECESSIDADES,
DESAFIOS E ASPIRAGOES DE SEUS CLIENTES. ESSA ABORDAGEM CENTRADA NO USUARIO
PERMITE QUE OS PROFISSIONAIS DE VENDAS DESENVOLVAM SOLUGOES MAIS
RELEVANTES E PERSONALIZADAS PARA SEUS CLIENTES.

ALEM DISSO, o WORKSHOP TAMBEM INCORPORA HACKS DE ECONOMIA
COMPORTAMENTAL, TRAZENDO PONTOS CENTRAIS DE OBRAS COMO “RAPIDO E
DEVAGAR”, “PREVISIVELMENTE IRRACIONAL”, “O ANIMAL SOCIAL” E “ARMAS DA
PERSUASAO”. ESSES INSIGHTS DA ECONOMIA COMPORTAMENTAL E DA PSICOLOGIA
SOCIAL SAO APLICADOS PARA MELHORAR AS TECNICAS DE FECHAMENTO DE VENDAS,
PERMITINDO AOS PARTICIPANTES AUMENTAR SIGNIFICATIVAMENTE SUAS TAXAS DE
SUCESSO.




O

CALL BLITZ

O WORKSHOP CALL BLITZ E UM EVENTO DINAMICO E INTENSO FOCADO EM
ACELERAR A GERAGAO DE OPORTUNIDADES DE NEGOCIO. COMBINANDO
ELEMENTOS DE TEAM BUILDING, ESTRATEGIAS DE PROSPECGAO E HACKS PARA
OPORTUNIDADES, VISA CRIAR UM AMBIENTE COLABORATIVO E COMPETITIVO

QUE MOTIVE CADA MEMBRO A SUPERAR SEUS LIMITES.

O OBJETIVO PRINCIPAL E RECUPERAR OPORTUNIDADES PERDIDAS, CONSTRUIR

UM PIPELINE SUBSTANCIAL DE VENDAS E TRANSFORMAR CADA OPORTUNIDADE

EM UMA POTENCIAL VENDA. DURANTE O EVENTO, A EQUIPE E ORIENTADA COM
EFICAZES ESTRATEGIAS DE VENDAS, TECNICAS DE ENGAJAMENTO DE CLIENTES
E COMUNICAGAO ASSERTIVA, RESULTANDO EM UM ALTO VOLUME DE

OPORTUNIDADES DE VENDAS E AGENDAS CHEIAS DE REUNIOES.



DIA TEMATICO FOCADO NO FECHAMENTO E UM EVENTO UNICO E
REVOLUCIONARIO QUE ESTA REDEFININDO O PANORAMA DAS
VENDAS NO SETOR DE SOFTWARE. ESTE WORKSHOP DE UM DIA E
UMA MARATONA INTENSIVA VOLTADA PARA O FECHAMENTO DE

VENDAS, DESENHADA PARA MAXIMIZAR O VOLUME DE VENDAS E

IMPULSIONAR SIGNIFICATIVAMENTE OS RESULTADOS FINANCEIROS.



INVESTIMENTO
FORMATO PRESENCIAL

INVESTIMENTO NA TEMPO DE Acompanha

- Despesas de viagem como passagens, hospedagem, translado e alimentacédo do palestrante
e assessor POR CONTA DO CLIENTE (saida do Rio de Janeiro/RJ).



INVESTIMENTO
FORMATO PRESENCIAL

INVESTIMENTO NA TEMPO DE Acompanha

- Despesas de viagem como passagens, hospedagem, translado e alimentacédo do palestrante
e assessor POR CONTA DO CLIENTE (saida do Rio de Janeiro/RJ).






POSICIONAMEN
" CADENCIA

TEMPLATES FOLLOW UP
FERRAMENTAS

h <~




DEMANDA INFINITA

SUMMIT

Transforme seu funil de
vendas e atraia mais clientes

Imaginou.
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Growth
Machine

THIAGO REIS

thiago@growthmachine.c
www.growthmachine.ca




