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e lLevar ainovacao com a metodologia
ABM (Vendas e Marketing baseado em contas)

° para NoOvVo
mModelo de vendas

€ colocar em pratica os Insights
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FELIPE SPINA

Co-founder e CEO da MAESTRO ABM

Autor de 3 livros
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em Account-Based Marketing e vendas B2B enterprise

STARTUPI (D

startups

por Gustavo Brigatto Tecnologia

Maestro ABM quer ser “a
nova RD Station” — com

Startup de software para marketing 1 [ worss | marketing decontas

B2B recebe aporte de US$ 130 mil Foto: divulg

o Maestro ABM

Maestro ABM, de Felipe Spina, 4 = o
capta RS 620 mil e quer ajudar levanta pré-seed Felipe Spina

nas vendas para grandes para colocar sua 0O empreendedor Felipe Spina acha que esta

empresas diante de uma situagao bem parecida com

113 ”
u Por Ana Paula Dahlke orquestra na r sua recém fundada startup, a Maestro ABM,

que opera num novo nicho do marketing. J_ﬂ ’T!a‘.e5t"°

Em 2 de junho de 2022 as 19:12 2dejunho de 2022 Por Fabiana Rolfini
“O mercado de ABM [a sigla para Account-

A Maestro ABM, do empresdrio Felipe Spina, Based Marketing] ainda mal existe no Brasil.

acaba de anunciar um aporte pré-seed de
U$130 mil (cerca de R$626 mil pela cotagao
atual) da SaaSholic, formado por Diego P 5 2
Gomes; fundador da Rock Content, e pelos entender esse conceito,” Spina disse ao
investidores-anjo Gustavo Souza e William Brazil Journal

Cordeiro.

Nao tem ninguém fazendo isso e as
empresas s6 estao comecando ag

(Para quem nao é do se

“Estamos muito felizes com AA @ braziljournal.com
isso. A niveis de investimentos, w
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Alguns eventos que palestrou:

SXSW 2019 (Austin-USA), RD Summit 2014 e 2015, Evento Hoje 2021, Gramado Summit 2021 e 2022,
Growth Conference 2018,2020,2021, Mind7 Startups 2021, Instituto Caldeira 2021, Inauguragao do Almaz em
Tubarao, Convencao de Vendas da Fortes Tecnologia 2022, Convengao Técnica da Unimed SC 2022, BNI
Brasil Conference 2022.
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Palestras feitas em 2022:

Gramado Summit (Gramado-RS)
Convencgao vendas Unimed (Floripa-SC)
Moai (Brasilia-DF)

Convencao de vendas - Fortes Tecnologia
South Summit (POA-RS)

Startup Summit (Floripa-SC)

Trakto Show (Maceio-AL)

Link Business School (SP)

Sebrae For Startups (SP)

HackTown (Santa Rita Sapucai - MG)

HJ conference (Concoérdia-SC)

Growth Conference (SP)

Feira do empreendedor (SP)

RD Summit (Floripa-SC)

WebSummit (Lisboall)

Convencéo de vendas - Bececé - Trés Coroas RS




CLIENTES

Algumas empresas que ajudei a implementar o ABM
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ABM SaaS
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ABM
Conceito & Cultura

ﬁ Empresas que buscam inovar e
] buscam outros métodos de vendas

I@] Alinhamento entre
marketing e vendas

Convencdo de vendas &

desenvolvimento de pessoas

J‘ﬂ maestro

ABM Saas



Az 1100
des colaboradores.

23.000 g
5milhdes

alande m
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SR paises

Vendedores nunca falam sobre
quantos leads eles fecharom.

Eles falom sobre

QUANTAS CONTAS

eles fecharam.
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CRONOGRAMA

Conteudo

O que é ABM e ABX?

Cultura do ABM na equipe e
responsabilidades

Estrutura de time: alinhamento
Marketing e Vendas

|Identificar as contas-chave (ICP)
Definicao de listas e pessoas
Conteudo personalizados
Orquestracdo das Plays /
Campanhas

Mensurar os pontos de contatos
Estudos de Caso

maestro



Why?
Porque?
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Aftermovie de palestras
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Palestra Convencao de Palestra Evento Palestra Evento Workshop ABM
Vendas Bebecé Mind?7 - Caxias do Sul South Summit - POA Almaz - Tubariao/SC

Cligue aqui e veja o video Cligue aqgui e veja o video Cligue aqui e veja o video Cligue agui e veja o video

Marque @fspina e compartilhe no Instagram
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